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Introduccion
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Motivacion SN

* El nivel de ventas es una variable clave que permite evaluar la evolucidn de
la economia, sin embargo, esta puede presentar dinamicas diferentes
dependiendo del tamano de las empresas.

* ElIndicador de Ventas por Estrato (IVE) permite analizar la heterogeneidad
de las empresas y cuantificar el aporte de estas en las actividades
economicas.

* Este indicador satisface la demanda de diversos gremios de pequenas y
medianas empresas, que han solicitado una mayor cantidad de
informacidn que caracterice y mida la importancia de estas empresas.



Y\

ObjetiVOS CIEN

Construir el indicador de ventas para las actividades Industria

manufacturera, Comercio y Servicios empresariales, y sus respectivos
desgloses.

Publicar estadisticas descriptivas (mediana, percentiles 25 y 75) del
indicador de ventas segun tamano y actividad econdmica.
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Metodologia e

* Las ventas para cada empresa se calculan a partir del Formulario de declaracion de
IVA (F29) del Servicio de Impuestos Internos (Sll).

 Las empresas se clasifican usando el directorio de cuentas nacionales.

 Se define eltamano de la empresa (estrato), segun su nivel de ventas anual en UF, de
acuerdo con el siguiente criterio:

S N T
0

2.400

Microempresa
Pequena empresa 2.400 25.000
Mediana empresa 25.000 100.000

Gran empresa 100.000 y mas




Metodologia

 Considerando la fuerte concentracion de las ventas en el estrato Gran empresa, se
incorpora una apertura adicional de dicho estrato para el nivel agregado de cada

sector:
0 0 2.400

Microempresa

2.400 25.000 Pequena empresa 2.400 25.000

2.400 Microempresa

Mediana empresa 25.000 100.000 Mediana empresa 25.000 100.000

Gran empresa 100.000 y mas I Gran empresa 1 100.000 200.000

Gran empresa 2 200.000 600.000

Gran empresa 3 600.000 1.000.000

Gran empresa 4 1.000.000 y mas
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El Comercio es la actividad con mayor nivel de ventas

Ventas anuales
(miles de millones de pesos)
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Desglose por sectores economicos: participacion por estrato
(ano 2024)

Industria manufacturera

Industria manufacturera

Alimentos

Quimicas, pet., cauchoy
plastico

Productos metalicos, M&E

Celulosa, papele
imprentas

Bebidasy tabaco

Min. no metélicos y met,
basica

Maderay muebles

Textil, p. de vestiry otros

0%

20% 40% 60% 80% 100%

Comercio

Comercio mayorista

Comercio automotriz

0% 20% 40% 60% 80% 100%
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Servicios empresariales

Actividades
administrativas y de apoyo

Otras actividades

profesionales, cientificasy
técnicas

cooturse mgonicria M
arquitectura e ingenieria

Actividades de alquilery
arrendamiento

Actividades de servicios
juridicos y contables

0% 20% 40% 60% 80% 100%
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Los estadisticos por estrato permiten examinar de mejor forma
la heterogeneidad de las ventas entre estratos y actividades

Peque

Industria Manufacturera
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Estadisticos de ventas normalizados
segun la mediana de cada estrato (Ano 2024)
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En Industria y Comercio, la evolucion de las ventas de las grandes
empresas esta determinada, en parte, por el precio de los

commodities

Industria manufacturera

2019 2020 2021 2022 2023 2024

Variacion de las ventas (%)

Comercio Servicios empresariales
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Productos publicados =

* Ventas mensuales por sector a 7 estratos y por desglose
de actividad a 4 estratos.

* Estadisticos de las ventas por sector a 7 estratos, anualy
mensual: mediana, percentil 25y percentil 75.

 Inicio serie: Enero 2018.

e Actualizacion: mensual con 70 dias de desfase.
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Productos publicados
NOTA DE PRENSA

Banco Central de
Indicador d

El Banco Central de Chile publicard
Ventas por Estrato (IVE), estadistici
ventas de la industria manufacturer
las empresas.

El nivel de ventas es una variable rel
se observa de forma agregada o a
permite revisar la heterogeneidad g

Con el objetivo de aportar informaci
series de ventas nominales mensual
econdmica a la que pertenecen. La
los niveles de ventas anuales, clasi
Esta clasificacion posibilita el estudii
las ventas del sector.

El IVE se difundird en el capitulo “Es
la pagina web del Banco Central de
faciliten el acceso a estos indicador
estadisticas descriptivas por estrat
empresariales, incluyendo desglose:

El contenido de esta publicacion fo
Central, por el cual se elaboran y pt
o consolidacion —lo que podria refl
se caracterizan por su caracter ini

Fy ™ e it SR -

banco
central

Chile

Indicador de Ventas por Estrato (IVE)

Drivision de Estadisticas v Datos
Banco Central de Chale

Resumen

El Indieador de Ventas por Estrato (IVE) es una estadistica de ventas nominales elaborada a
paror de los registros adminsstrativos innomimados del Formulano 29 (F29) del Servicio de
Impuestos Internos (SIT), para las actividades de industra manufacturera, comercio v Servicios
empresariales. La publicacion de este indicador busca contribuir a la comprension de la dindmica
de las venras de los diferentes sectores economicos segin el tamafio de las empresas que los
CUIn}}lI“L‘ﬂ_

El contenido de esta publicacion forma parte del proyecto Estadisticas Experimentales del
Banco Central de Chile, por el que se elaboran y publican estadisticas que se encuentran en
proceso de desarrollo o consolidacion —lo que podria reflejarse en revisiones importantes a las
series publicadas—, y que se caracterizan por su caricter innovador, ya sea en las fuentes de
mnformacion, los métodos estadistcos y/o el ambiro de estudio.

1. Antecedentes

El mvel de ventas es una varable relevante que permte evalvar la evoluciin de la economia
cuando se observa de forma agregada. Una prictica general es medir el nivel de ventas totales
por actividad econdmica, sin embargo, esta medida no permite analizar la heterogeneidad que
existe entre las empresas' del mismo sector. Para examinar esta hererogeneidad, el IVE entrega
series de ventas mensuales diferenciando segiin el tamario de las empresas y la actividad
economica a la que pertenecen. La categorizacion del tamadio de las empresas se realiza segiin
los niveles de ventas anuales, clasificindose en estratos. Esta clasificacion posibilita el estudio de
la evolueidn y del aporte de cada estrato en el agregado de las ventas del sector.
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